GIELDOWE -GPW , Warszawa, Ksigzeca 4

Metody szybkiego zwigkszania ‘g Warszawa CENTRUM
sprzedazy

WA ERBCATIRNG-FIEST

www EDUCATION-FIRST.0l

9.15 poczatek

1. 4 kluczowe rozstrzygniecia w szybkim zwiekszaniu sprzedazy
2. Wybbr segmentu docelowego i konkretnych klientdédw z bazy
danych
3. Techniki promocyjnego przygotowania argumentacji:
- e Pasma argumentacyjne
',w e Cwiczenie
\w{ 4. Instrumenty promowania szybkie] oferty:
e Wysyilki emaili, newsletterdw;
e Wysytki direct mail;
e Telemarketing: inbound / outbound;
e Grupowe prezentacje;
e Spotkania 1/1;
L“L e Instrumenty promocji sprzedazy
5.Reguly skutecznych direct emails:

»

e Cwiczenie
6. Struktura i1 copywriting pakietdw direct mails:
e Tekst listu ofertowego , newlettera, Google AdWords

e Pozostale elementy pakietu - COPYWIRTING SPRZEDAZOWY -
ZWROTY KLUCZE

B e Cwiczenie
ﬁp 7. Telefoniczne umawianie spotkan z klientami:
e Zasady skutecznego telemarketingu
e Omijanie rogatkowych
e Fazy rozmowy
e Umawianie spotkan
e Cwiczenie
8. Grupowe prezentacje dla klientodw:
e Przygotowanie profesjonalne]j prezentacji

) e Zasady skutecznej prezentacji Cwiczenie
\iﬁ 9. Kluczowe metody w gidwnych etapach negocjacji
kontraktacyjnych:

e Nawiagzanie kontaktu i1 sondaz preferencji
e Dopasowana oferta

e Usuwanie obiekcji

e Metody negocjacji

e Techniki kontraktacji

& e Cwiczenie
\é) 10. Narzedzia promocji sprzedazy
11. Koncowe rekomendacije
19.00 koniec
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www EDUCATION-FIRST ol Pozyskiwanie Klientow

Metody szybkiego zwiekszania sprzedaz
v oLy 0 teogrii100%epraktyki P oy

Trener Krzysztof Podstawka

e Doswmdczony konsultapt i trener marketingowy, wspoipracqwnlk agencji _
Fi e A EE%e =) badawczych i promocyjnych, wyktadowca Katedry Marketingu Wydziatu Zarzadzania
I\ fT N Uniwersytetu Warszawskiego.
: LA N Specjalizuje sie w nastepujacych sferach marketingu: badania i analizy
\‘g‘}& marketingowe, strategie marketingowe, plany marketingowe, zarzadzanie
=== komorkami handlowomarketingowymi, techniki osobistej sprzedazy i obstugi

klientow, telemarketing, metody promocyjnoreklamowe, klienting, merchandising
Szkoli najwieksze firmy w Polsce, Ponad kilka tysiecy szkolen przeprowadzonych !

Arbiter Polish National Sales Award 2015

Pakiet GRATIS Il — Podrecznik autorstwa Krzysztofa Podstawki pt: ,Aktywna sprzedaz osobista i bezposrednia

A. Zajecia te bedg uzyteczne dla wszystkich specjalistéw probujgcych wyszukiwac i pozyskiwaé
nowych klientéw, czyli dla: handlowcow, ,inzynieréw sprzedazy”, doradcow klienta, prezenteréw i
.preselleréw”, merchandiser'déw, specjalistow obstugi, serwisantow oraz dyrektorow i kierownikow
sprzedazy i obstugi klientow, Pionow marketingowych, Pionow ds Rozwoju

B. Skorzystajg réwniez ci, ktérzy na innych ptaszczyznach niz kontakt z klientem chcg wzmocnic
sugestywnos¢ i skutecznosé swojego wptywu na innych ludzi

Korzsei 1 |

A. W trakcie warsztatu zostang zaprezentowane i przeéwiczone metody i techniki pozyskania klientéw,
ktére ze wzgledu na ich bardzo ,techniczny” i konkretny charakter pozwolg kazdemu by¢ lepszym
handlowcem i specjalistg obstugi klienta.

C. Opanowanie technologii prowadzenia dopasowanej do klienta prezentacji i demonstrac;ji
oferty/propozycji/ prezentaciji

D. Poznanie technik | metod marketingu bezposredniego | internetowego.

~www.EDUCA TIONFIRST.pl
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Tel. 22 644 18 35;
Tel. kom. 662 07 16 46
Fax. 22 855 07 41

Metody szybkiego zwigkszania sprzedazy

0 teorii100% praktyki
24.03.2015

Uczestnictwo w warsztatach :

515 zt + VAT 1 osoba

465 zt +VAT/os 2 osoby

415zt + VAT /os 3 osoby

LUNCH/PRZERWY KAWOWE/PAKIET MATERIALOW

WWNW.EDBCATION-FIRST.FL




