Termin: 24.01.2019

Miejsce: Centrum Gietdowe,
- [Ksiazeca 4, Warszawa

" lUdziat:
595 2t +VAT/0s
545 zt + VAT/os = 2 osoby

A95 zt+ VAT/os = 3 osoby
Prelegent: Roed| & Partner

Rodl & Partner

Pozyskiwanie kontrahentow z Niemiec, Wielkiej
Brytanii, Szwecji, Norwegii:
* zawieranie nowych umow
» zaktadanie firm
* delegowanie

=e POLSKA -NIEMCY ™=

ﬁ WAL EDUSATION- TS www.EDUCATIONFIRST.pl 22 644 18 35 kom., 662 071 646



— Eksport, Import — Zawiernaie Uméw, — Zaktadanioe spdtek — Delegowanie

Glownym motywem ekspans;ji polskich firm  jest uzyskanie dostepu do nowych rynkéw
i sprawdzonych Klientdw. » Niemcy i Wielka Brytania - najwieksi odbiorcy polskiego eksportu.

Roedl & Partner

RodIl & Partner W przewodniku po polskim biznesie
~Book of Lists” 2017 zajat 1. miejsce w rankingu
»~Firmy audytorskie i ksiegowe” w kategorii ,Firmy
ksiegowe” oraz 1. miejsce w rankingu firm oferujacych
outsourcing proceséw biznesowych (BPO)

Mec. Piotr Mrowiec

Partner w kancelarii Rédl & Partner -Oddziat Gdansk.
Specjalizacja; doradztwo prawne dla przedsiebiorcow
zagranicznych, Pomaga polskim i zagranicznym
przedsiebiorcom inwestujagcym w Niemczech , Rynkach
Skandynawskich i UE. Od 2012 roku wpisany na liste
mediatorow przy Sadzie Okregowym w Poznaniu.

9.30 _24.01.2019

|l. Pozyskiwanie kontrahentéw - Jak i
gdzie szuka¢ nowych kontrahentéw ?

1. Wsparcie instytucjonalne wspotpracy gospodarczej ,
marketingu i wymiany handlowe;j

2. Prawne aspekty marketingu i reklamy + Zasady
funkcjonowania wspdlnotowych przepiséw o
ochronie danych osobowych

3. LOI—tresé i elementy, przykfad listu intencyjnego

4. List ofertowy - tres¢ i elementy, przyktad listu

ofertowego do kontrahenta
. Wspétpraca z kancelaria, izbami handlowymi
. Nawigzanie wspétpracy z sieciami handlowymi

~N O O

. Prezentacja na targach,

Rodl & Partner

24.01.2019

Miejsce
Centrum Gietdowe,
Warszawa, Ksigzeca 4
9.30 -18.30 (14.00 lunch)

Cel szkolenia

1. Nowi kontrahenci - Nowe
rynki zbytu - Opracowanie
trybu i formy zawierania




Il. Specyfika uméw zawieranych z
podmiotami zagranicznymi: Niemcy,
Szwecja, Norwegia, Wielka Brytania, ze
szczeg6lnym uwzglednieniem Niemiec:.

Wybér prawa, Przepisy kolizyjne
Prawo materialne a wtasciwosé sadu
Zawarcie umowy — formy, wady oswiadczen woli

Rodzaje uméw (umowy nazwane, umowy
nienazwane)

1. Umowy sprzedazy

2. sprzedaz z montazem

3. Umowa o dzieto

4. Umowa zlecenia
ograniczenia swobody w ksztattowaniu umoéw
Najbardziej Typowe klauzule umowne
Problematyka miejsca spetnienia $wiadczenia
Petnomocnik w prawnie niemieckim,
Warunki — Terminy— Przedawnienie

Stosowanie wzorca umownego (OWU) w
transakcjach handlowych

Jezyk

Klauzula jezykowa

Reguly interpretacyjne

Inne

. miejsce zawarcia

. prawo wtasciwe

. sad wiasciwy

. klauzula podatkowa

AR WON -

. klauzula bankowa

Zabezpieczenia na wypadek
niewykonania lub nienalezytego
wykonania umoéw.

® Skutki niewykonania, albo nieterminowego
wykonania zobowigzania umownego (BGB, CISG)
kary umowne

odsetki

wytaczenie odpowiedzialnosci

jednostronne rozwigzanie umowy

odstgpienie od umowy przez kupujacego w
przypadku jej naruszenia przez sprzedajacego

sita wyzsza
® Powszechne sposoby zabezpieczenia wykonania
zobowigzan umownych:
1. kaucja
2. zastrzezenie wtasnosci (rzeczy sprzedanej)
3. przewtaszczenie na zabezpieczenie
4. inne

® Prawne mozliwosci sprawdzenia kontrahenta

nowych kontraktéw importowo-
eksportowych

2. Niemieckie i
Skandynawskie KNOW
HOW

Niemcy i Wielka Brytania -
najwieksi odbiorcy
polskiego eksportu.

Niemcy to najczestszy kierunek
zagranicznego rozwoju polskich
przedsiebiorstw. Niemcy wcigz
pozostajg dla blisko potowy
polskich przedsiebiorcow (48
proc.) rynkiem, ktory przynosi
najwiecej przychoddw.

Niemcy sa

w Polsce najwiekszym inwestorem
zagranicznym. Dotychczas niemieckie
podmioty najwiecej zainwestowaty w
Polsce w branzy przetwoérstwa
przemystowego (31% niemieckich
inwestycji ogétem), m.in. w motoryzaciji
i branzy chemicznej, W dziatalnosé
finansowa i ubezpieczeniowg (26%)
oraz handel hurtowy i detaliczny
(15%).

Wielka Brytania

Wielka Brytania to drugi co do
waznosci partner w eksporcie. Polske.
taczy z Wielka Brytanig bardzo szeroka
sie¢ kooperacji. Sporo w ekspansji
naszych towaréw na Wyspy pomogta
rzesza mieszkajacy tam

Polakoéw. Spora nadwyzka
wymianie handlowej moze
wskazywac na to, ze czesé
sprowadzonych od nas towarow
przedsiebiorcy Brytyjscy
reeksportuja dalej.

Szwecja

Szwecja jest na wysokim 7-8
miejscu pod wzgledem eksportu i




Elementy istothe umowy

przedmiot

cena - Ustalanie cen transakcyjnych miedzy
przedsiebiorcg

ilos¢

warunki ptatnosci

warunki dostawy

warunki okreslone przez strony

pozostate

Istotne ustalenia umowy z kontrahentami

N —

NOoO Ok~ W

. przedmiot
. cena - Ustalanie cen transakcyjnych, miedzy

przedsiebiorcg

. ilos¢

. warunki ptatnosci

. warunki dostawy

. warunki okreslone przez strony
. pozostate

Delegowanie pracownikéw do panstw
UE, na przyktadzie delegowania do
Niemiec

1.
2.

Delegowanie po zmianach
Otwarcie Niemiec na pracownikéw z Ukrainy od
1.01.2019

Zaktadanie spoétek oraz oddziatu spéftki -
na przyktadzie Niemiec- Formy
prowadzenia dziatalnosci gospodarczej

Jednoosobowa dziatalno$¢ gospodarcza
(Einzelunternehmen — EU)

Spétki osobowe

Spéiki kapitatowe

Pojecie zakfadu

Poréwnanie wybranych form prawnych

Zaktadanie spoétek oraz oddziatu spétki -

1.
2.
3.

Szwecja,
Norwegia
Wielka Brytania

Odpowiedzialnosé zarzadu;

1.
2.
3.

Szwecja,
Norwegia
Wielka Brytania

na 11. miejscu pod wzgledem
wartosci zagranicznych inwestycji
w Polsce. W ciggu dekady wymiana
handlowa miedzy Polskg a Szwecja
sie podwoita, a tempo to moze zostaé
utrzymane w kolejnych latach. Szwecja
staje sie coraz bardziej otwartym
rynkiem dla polskich produktéw, ktére
sg tansze niz towary wyprodukowane
na rynku lokalnym .

Norwegia

Wedlug danych GUS eksport Polski
do Norwegii w 2017 r. wzrést o 10% a
import wzrést o 11%. Wartos¢ obrotéw
handlowych miedzy Polskg a
Norwegig w 2017r. wzrosta w skali
roku o 16 %, Polski eksport do
Norwegii wzrést 0 6,0% do 1,795 mid
EUR, podczas gdy import wzrést o
291% .




VI. Dochodzenie roszczen na drodze
sadowej i przed sadowej.

1. Alternatywne sposoby rozwigzywania konfliktéow w
Polsce , Niemczech, Szwecji, Norwegii, UK

. Arbitraz;

. Mediacja;

. Negocjacje

arLwdN

. Sadowe dochodzenie naleznosci w Niemiec,
Szwegji, Wielkiej Brytanii i Norwegii

»

. Transgraniczne dochodzenie roszczen w dziatalnosci
gospodarczej

. Pojecie ,sprawy transgranicznej”

. Europejski nakaz zaptaty

. Europejskie postepowanie w sprawach drobnych

O © 0N

. Egzekucja wierzytelnosci wobec zagranicznego
kontrahenta

11. Upadtosé kontrahenta z Niemiec, Szwecji, Wielkiej

Brytanii i Norwegii — zgtoszenie wierzytelnosci w

postepowaniu upadfosciowym

18.30 zakonczenie



